
8Manage 销售团队管理
销售数据都实时更新，销售人员与管理者随时可获知最新的销售动态



瞬息万变，竞争无孔不入的销售市场，如何有效地管理销售人员，提高销售能力和销售成功率是企业面临的头等大

事。8Manage 提供全面的销售人员与销售全过程的管理机制，8Manage 中的所有销售数据都是实时更新的，销

售人员与管理者随时随地都可以获知最新的销售动态，真正实现可视化销售管理，帮助企业创造最优的销售绩效。 

8Manage 可视化销售实时掌控最新动态

随时随地达成交易，全面管理销售绩效

我的工作台 企业 业务

销售单与付款要点关注

找到9个客户我的概览

我的报表

应收款 应付款

陈小明

丰都城建经营有限责任公司

万路行汽车销售有限公司

东海投资集团

浙江省税务局

名称 总额(过去三年) 尚未收款(过去三年) 状态

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

25,500.00

351,050.00

1,090,028.00

159,000.00

691,741.00

216,000,00

30,000.00

50,000.00

120,000.00

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

人民币

0.00

1,050.00

116,600.00

0.00

231,000.00

0.00

0天 超出销售单发送日期60天以上 超出销售单发送

我需留意

浙江省税务局

北京移动

王金亮先生

飞翔货运部

建发房产

不超出销售单发送日期60

第一季度销售配额完成情况

80%

Graphic Design

70%

Motion

90%

Web

0.00

50,000.00

120,000.00

送日期120天以上

我的报表

收入仪表盘

第一季度销售额
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每个潜在客户都是一个潜在的业务机会，给予有效的

跟踪和关注都有可能转变成商机。8Manage 提供简便易用

的机制有效地识别、跟踪和管理每一个潜在客户，帮助销

售抓住每个销售机会，从而赢得交易。 

潜在客户信息获取快捷准确：支持手动 / 批量导入，

可通过电子营销活动自动获取和记录，避免手动输入

的差错和不必要的工作量 

360°潜在客户信息全局：包括基本信息，跟进记录，

消费行为，潜在购买力等全方位多维度的信息 

科学合理地识别潜在客户：使用先进科学的判断机制

识别潜在客户是否合资格，是否为黑名单客户 

所有跟进情况一目了然：潜在客户的负责部门，销售

代表，最新状态及最新沟通等信息实时更新，随时把

握最新状况 

1.  潜在客户管理

2.  销售商机管理

8Ｍanage CRM_销售团队管理

• 

• 

• 

• 

识别真正有成效的商机，把资源和精力放在重点商机，才能更快更好地促成交易，有效控制公司成本。

8Manage 将商机管理与策略管理相结合，集中化管理与跟踪所有商机的提议、优先级别、投资与回报以

及各种影响因素，帮助企业更加专注于重点商机，获取整合优势，赢得成功。 

• 管理商机的提议和审批 

• 管理商机的优先级划分与投资回报率 

• 对商机进行竞争力分析，更好地权衡投资决策，避免损失和浪费 

• 对商机进行矩阵优劣势分析，更有效地应对商机的各种问题与挑战 

• 对商机进行购买影响力分析，预测商机的成功率，确定更好地跟进策略
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3.  销售团队管理

1.
2.
3.

商机进展追踪

商机分析

商机识别

商机的优先级

FAS 企业我的工作台 业务

我需留意

我的概览

我的日历

我的报表

概览 谢利华

内部机构成员配额成绩 货币：人民币   单位：千元

成员

萧秋

谢利华

合计

工程建设

萧秋的收入细目

工程咨询

其它

配额
已完成 有信心收入

预测

2016

合计
已完成% 预测%

6,010.00 7,093.06 7,103.06 118.2%

103.0%

110.6%

150.0%

129.5%

0.2%

97.4%

4.2%

2.2%

0.2%

0%

0%

6,190.00

13,293.06

4,578.82

5,940.00

13,033.06

4,568.82

1,035.94

764.80

1,035.94

764.80

10.00

250.00

260.00

10.00

6,010.00

12,020.00

4,700.00

510.00

800.00

我的报表

十大预计收入客户

十大客户业务机会

十大收入客户

十大收入代理商

十大未付款外部机构

十大收入产品

内部机构预计趋势图

收入仪表盘

销售Pipeline

我需留意

新概览

报 表

人民币

.2%

97.4%

币   单位：千元

预测%

118.2%

103.0%

110.6%

币

十大预计收入客户

十大客户业务机会

十大收入客户

十大收入代理商

十大未付款外部机构

十大收入产品

内部机构预计趋势图

收入仪表盘

销售Pipeline

我需留意

新概览

报 表

工程

工程咨

其它
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8Manage 实时记录销售全过程，销售业务全局一目了然。系统提供业务全局视图，用户可通过一页

的视图随时随地掌握最新销售动态，及时发现问题。并且 8Manage 支持多业务线与跨地域管理，不同区

域不同分公司不同业务线的所有销售数据都会按照预设的汇总机制自动汇总并统计到对应的组织架构之

下，管理者可以更加全面全局地了解企业的销售情况。 

• 提供销售业务全局视图，可逐层向下钻取，查看业务的所有来龙去脉 

• 提供各种销售报表，实现精细化销售过程与绩效管理 

• 销售绩效实时更新，随时把握最新情况，有效调整策略 

• 从潜在客户跟进到客户回款全过程跟踪，全方位了解销售全局 

4.  销售业绩管理

5

成功的销售不仅赢在结果，更赢在过程，控制好过程才能赢得好结果。8Manage 让销售团队协作更

加快捷高效，让销售人员享受销售过程，不断提高销售效率和能力，销售人员能快速清晰地了解自己的每

个商机和订单的进展与目标达成情况，销售管理者可以实时掌控每个销售人员的最新业绩与需要处理的事

项，更好地指导销售团队提高销售效率。 

• 按需定义销售团队架构，明确角色与责任 

• 科学制定销售目标与绩效并实时跟踪 

• 实时更新销售业务状况和团队协作全局 

• 以项目管理销售商机和销售任务 

• 支持多种销售佣金管理方案，按需选择和设置最优方案 

每个季度销售额

各地区销售额
40%

50%

80%55%29%
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6.  自定义销售报表

利用 8Manage 可灵活按需自定义各种销售报表，多维度地把握销售动态，有效地控制销售风险，避

免不必要的损失和耗费，提高销售工作效率和成单率。 

• 销售漏斗分析报表 

• 销售配额 / 收入仪表盘 

• 预计收入分析与趋势 

• 销售收入摘要与分析报表 

• 销售人员 / 经理的销售 KPI 

• 十大预计收入客户，十大客户商机 

移动时代的销售，随时随地随身把工作放在口袋，创造最大化的销售效率。8Manage 支持移动化的

销售自动化管理，销售人员不管是在客户现场还是出差途中，都可以通过手机随时随地记录、查看与查找

所需的信息，接受销售任务，在线报价，提交订单申请，与客户沟通互动；系统还支持通过手机定位销售

人员的位置，销售人员即使出差在外也不用担心签到与考勤问题。销售管理者可以随时随地查看最新销售

动态，审批销售商机，报销费用，指派销售任务等。 

• 随时记录、更新和查看所有潜在客户和商机信息 

• 申请和审批销售商机、销售合约、销售费用等 

• 分配和接受销售任务，实时更新和跟踪执行结果 

• 查看销售绩效、销售任务和销售配额的完成情况 

我的报表待办事项

首页

待办事项

待处理事项
逾期

我的请求

设置

已处理

报销申请

方案设计讨论会

报价单

公文

申请人：蔡建斌
搁置天数：378天

客户现场安装出差

申请人：蔡建斌
搁置天数：360天

2

2

4

客户
联系人

客户沟通 快速签到

报表

首页

待办事项

设置

实时互联

5.  移动化地管理销售团队
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7.  简单易用的销售工具

8Manage 提供各种简单易用的工具，快捷高效，成为销售人员和销售经理的最佳工作助手，提高销

售绩效和销售成功率。 

• 导航图：步步清晰，一步到位 

• 业务全局视图：销售动态尽在眼里 

• 报表生成器：报表一键生成，想看什么就有什么 

• 我的工作台：一个页面即可处理 100% 重要事项，无需频繁的点击页面 

• 日历视图：即可查看自己的也可查看下属的，所有任务和活动自动链接显示并且实时更新 

• 流程自动化转换：从潜在客户—商机—订单 / 合约—回款，流程自动转换，方便又省心 

• 各种提醒：时刻自动提醒，不忘事不遗漏，主要有邮件提醒，短信提醒，工作台摘要提醒等 

业务地图

十大预计收入客户

十大客户业务机会

十大收入客户

十大收入代理商

十大未付款外部机构

十大收入产品

内部机构预计趋势图

收入仪表盘

销售Pipeline

我需留意

新概览

报 表



8Manage 为企业管理提供标准产品和定制服务的最佳组合，在亚洲有超过 500 家企业正在使用我们的以下模块

（包括本地部署或 SaaS）：

8Manage PPM：项目和项目组合管理

8Manage 工时表：资源时间和成本管理

8Manage SRM：供应商管理、电子采购和电子招标

8Manage ERP：企业全自动化

8Manage CRM：企业客户 CRM 和零售业务 CRM

8Manage ITSM：服务管理

8Manage HCM：人力资本管理

8Manage OA : 办公自动化

8Manage EDMS : 电子文档管理系统

8Manage 看板：可视化的敏捷和精益

中国总部
电子邮件：sales_gz@wisagetech.com

联系电话：+86-20-3873 1114

中国香港
电子邮件：sales_hk@wisagetech.com

联系电话：+852-6919-6665

美国
电子邮件：sales_us@wisagetech.com

联系电话：+852-6919-6665

高亚科技 (广州) 有限公司   www.8manage.cn

扫码关注更多


